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Offrire prodotti di qualità

con un Servizio completo e tempestivo

che abbia come fine la soddisfazione del cliente

 e renda unica la nostra offerta.

La MissionLa Mission

Perchè
InkLand

Cerchiamo persone che vogliano costruire con noi una 

realtà solida, concreta e all’avanguardia.

Il nostro progetto è volto a costituire aziende               

dinamiche che trasmettano ai loro clienti fiducia ed 

entusiasmo,

gli stessi con i quali noi affrontiamo le sfide che ogni 

giorno ci si presentano.

Lavorare con InkLand vuol dire voler essere protago-

nisti sul mercato per i prossimi anni.
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Il Negoziol Negozio

InkLand è  l’azienda l eader nel settore della d istribuzione i n  
franchising di consumabili per la stampa e accessori per computer, 
l’esperienza maturata in questi anni ci ha dato la possibilità di creare 
una n uova f ormula i n franchising che sfrutta i  punti di f orza della 

 
diffonderci e ricevere consensi in questi anni.

Nasce così il progetto negozio che porta alla creazione dell’InkLand 
Shop: il negozio InkLand!

Abbiamo pensato l’InkLand Shop come un punto vendita dinamico 
adatto a  s ervire sia g li u tenti home che p rofessionali. A ll’interno 
dell’InkLand Shop si possono trovare:
 - 1000 tra catrucce e toner sia originali che compatibili
 - una vasta scelta di carta per fotocopie e carte speciali
 -stampanti entry level e professionali
 - un fornito settore dedicato alla cancelleria
 -servizi di copisteria e servizi per aziende
 -inoltre: tastiere, mouse, web cam e accesori per Pc

La nostra soluzione ci pone sul mercato in modo innovativo: InkLand 
propone una f ormula operativa che permette di s ervire 

bacino d’utenza potenziale del negozio.

nella gestione delle l oro attività e  nella r ealizzazione delle l oro 
iniziative c ommerciali e  pubblicitarie per l e quali mettiamo a  
disposiziopne tutto il nostro kow how.

La vostra realizzazione è il nostro successo.
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Il Serviziol Servizio

Il servizio offerto è da sempre elemento caratterizzante della nostra 
azienda, il punto di forza che ha contraddistinto la nostra offerta, che 
ci ha permesso di crescere nel mercato in modo costante e di 
raccogliere molti apprezzamenti.

Anche l’InkLand Shop continua sulla strada intrapresa e porta la 

L’InkLand Shop non è solo un negozio orientato verso una clientela 

Compresi nell’offerta iniziale ci sono gli strumenti necessari per 
inserirsi con successo nel mercato professional, questo permette di 

su fattori ambientali.

Il servizio non è solo quello offerto dall’InkLand Shop ai suoi clienti 

pubblicitarie e di telemarketing per iniziative personali o per 
contattare nuovi clienti oltre che richiedere in qualunque momento 
supporto tecnico o commerciale.

La collaborazione fa la differenza.



Pr
o

g
et

to
 N

eg
oz

io
La QualitàLa Qualità

Il negozio I nkLand p ropone p rodotti o riginali e  a lternativi agli 

prodotti c on a ltissimi standard qualitativi. I  n ostri p rodotti p er 
stampanti laser e inkjet sono prodotti e  conservati per garantire la 
massima qualità e durata.
Gli studi e lo sviluppo fatti sugli inchiostri e toner ci hanno permesso 
di o ttenere e ccellenti risultati per quanto r iguarda resa c romatica, 
brillantezza dei colori e durata nel tempo.

Il Risparmiol Risparmio
 

qualità, con le soluzioni per la stampa InkLand abbatti i costi, sentiti 
libero di stampare! Negli InkLand Shop i noltre si possono t rovare 
prodotti adatti a  s oddisfare l e esigenze tipiche dell’utente home e 
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Il MercatoIl Mercato

Una continua evoluzione

InkLand è già presente con una quota che la pone tra i maggiori 
gruppi italiani nel mercato dei consumabili per la stampa, posizione 
che è stata raggiunta in pochi anni grazie ad un prodotto di qualità e 
una formula commerciale innovativa. 

Ogni anno si vendono in Italia circa 35 milioni di cartucce per un 
valore totale di 850 milioni di euro con un trend positivo che si 
attesta attorno al 7%. 
Il 60% degli utenti preferisce il consumabile originiale e la 
propensione all’acquisto di 
prodotti compatibili varia 
sensibilmente in base alla 
marca della stampante 
acquistata.

Il mercato dei prodotti di  
cancelleria vale 1350 milioni di 
euro anch’esso con un trend di 
crescita positivo. La distribuzi-
one in valore dei vari canali 
vede al primo posto le 
cartolerie tradizio nali (48%) 
seguite dai fornituristi per 
ufficio (35%), la GDO si attesta 
al 12%, il rimanente 5% è 
gestito da grandi competitor e 
mail order.

Con il progetto InkLand shop approciamo un mercato che vale oltre 
2200 milioni di euro l’anno, con un trend di crescita di circa il 5% 
l’anno. E’ facile intuire che all’interno di un mercato così vasto le 
opportunita sono enormi e la formula proposta permette di inserirsi 
in modo veloce e determinante sfruttandone le varie potenzialità.
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La SchedaLa Scheda

Scheda Inkland shop

Marchio:     Inkland
Franchisor:     Dicon Italia S.r.l.
Descrizione Attività:    Vendita consumabili e prodotti di  
     informatica
Anno di fondazione:    2000
Anno di lancio franchising:   2007
Punti vendita diretti:    1
Punti vendita in franchising:   -
Superficie media punto vendita: 30 mq
Personale:     2 compreso il titolare
Ubicazione ottimale:    zone di passaggio
Bacino d'utenza:    10000
Investimento iniziale:    35000
Fatturato medio annuo:  200000
Durata del contratto:    5 anni
Esperienza richiesta:   minima
Contributi pubblicitari:   5000
Formazione:     si

Informazioni sul contratto

Coerentemente con quanto richiesto dalle normative in vigore Dicon Italia 
S.r.l., proprietaria del marchio InkLand e di tutti i diritti ad esso riservati, ha da 
sempre formalizzato i rapporti di affiliazione tramite la sottoscrizione di un 
“Contratto di Affiliazione Commerciale” in regola con la legge sul Franchising 
129/2004 del 24 marzo 2004   basando sulla garanzia di trasparenza e 
sull’applicazione dei principi di lealtà, correttezza e buona fede i rapporti tra 
affiliante ed affiliato.
Il nostro contratto prevede una durata minima di 5 anni, con possibilità di 
rinnovo, all’interno di esso vengono specificate le norme a tutela di ambedue 
le parti e forniti al franchesee tutti i dati necessari per comprendere prima 
della stipula, quali saranno i suoi diritti e quali gli obblighi in termini di 
impegno economico e di obiettivi da raggiungere. L'affiliato viene anche 
posto a conoscenza, nei termini più accurati, di chi sono i soggetti fisici e giuri-
dici con i quali andrà a stipulare l'accordo di mutua collaborazione e di come è 
strutturata la rete in Franchising alla data della firma . Il nostro contratto è 
personalizzabile, nel senso che offre un'ampia possibilità di essere calibrato 
sulla base delle esigenze e delle possibilità del futuro affiliato, agevolando in 
questo modo l'approccio dello stesso in un mondo, quello del Franchising, che 
se “vestito” su misura attorno a lui può essere foriero di enormi soddisfazioni.
Al di là degli aspetti formali, il contratto di Franchising InkLand deve diventare 
un riferimento, quasi una “Costituzione” che sigilla un accordo di mutuo inter-
esse, dove due soggetti giuridicamente ed economicamente indipendenti, 
decidono di legarsi in questa forma atipica di società nella quale ognuna delle 
due parti investe in proporzione alle proprie possibilità per raggiungere dei 
risultati operativi ed economici che portino profitto ad entrambi in misura 
maggiore rispetto a quanto sarebbe potuto avvenire singolarmente. Con la 
stipula del “contratto di affiliazione inkland”  la società affiliante offre 
all'affiliato la possibilità di far parte di un gruppo e di approfittare della forza e 
delle sinergie di tutto il frachising per raggiungere al più presto e collettiva-
mente i propri obiettivi e le proprie aspirazioni.


